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BAB V 

SIMPULAN DAN KETERBATASAN PENELITIAN 

5.1 Simpulan Penelitian 

Penelitian ini bertujuan untuk melihat apakah terdapat perbedaan 

keputusan investasi yang disebabkan oleh urutan informasi dan pola penyajian 

informasi yang berbeda serta framing effect pada informasi seri panjang dan tipe 

informasi akuntansi. Data yang digunakan dalam penelitian ini adalah data primer. 

Partisipan yang terlibat adalah investor non-profesional/mahasiswa di salah satu 

perguruan tinggi swasta di Surabaya. Hasil pengujian dianalisa menggunakan SPSS 

21.0 for Windows dan teknik analisis data menggunakan Kolmogorov Smirnov 

untuk uji normalitas dan independent sample T-test atau Mann-Whitney U-test 

untuk menentukan terdapat perbedaan keputusan investasi atau tidak. 

Dari pembahasan pada bab sebelumnya, hasil dari penelitian ini adalah 

sebagai berikut:  

1. Terdapat perbedaan keputusan investasi antara partisipan yang menerima 

urutan informasi good news diikuti oleh bad news (++--) dengan partisipan 

yang menerima urutan informasi bad news diikuti oleh good news (--++) 

untuk seluruh kondisi eksperimen berdasarkan urutan informasi kecuali pada 

kondisi dengan pola penyajian End of Sequence dan framing sesuai informasi. 

2. Terdapat perbedaan keputusan investasi antara partisipan yang menerima 

pola penyajian Step by Step dengan partisipan yang menerima pola penyajian 

End of Sequence untuk seluruh kondisi eksperimen berdasarkan pola 
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penyajian kecuali pada kondisi dengan urutan informasi bad news diikuti oleh 

good news (--++) dan framing informasi dibalik. 

3. Terdapat perbedaan keputusan investasi antara partisipan yang menerima 

framing sesuai informasi dengan partisipan yang menerima framing 

informasi dibalik untuk seluruh kondisi eksperimen kecuali pada kondisi 

urutan informasi good news diikuti oleh bad news (++--) serta pola penyajian 

End of Sequence.  

Dengan mempertimbangkan faktor framing berpengaruh dalam 

pengujian berdasarkan urutan informasi, maka recency effect dapat terjadi baik pada 

kondisi sekuensial maupun simultan. Namun, pada kondisi sekuensial dengan 

framing sesuai informasi, tidak ada efek urutan yang terjadi. Kemudian apabila 

tidak mempertimbangkan faktor framing berpengaruh dalam pengujian 

berdasarkan urutan informasi, maka recency effect hanya terjadi pada kondisi 

sekuensial dengan framing sesuai informasi. Sedangkan efek primacy terjadi pada 

kondisi sekuensial dan simultan dengan framing informasi dibalik. Kemudian pada 

kondisi sekuensial dengan framing sesuai informasi, tidak ada efek urutan yang 

terjadi. Penelitian ini menunjukkan hasil berbeda dengan model belief adjustment 

Hogarth dan Einhorn (1992) yang memprediksikan terjadinya efek primacy pada 

seluruh kondisi eksperimen terhadap seri informasi panjang, namun pada penelitian 

ini hasil yang diperoleh adalah efek recency dan tidak terdapat efek urutan (dengan 

mempertimbangkan faktor bahwa framing berpengaruh terhadap keputusan 

individu). Di sisi lain, hasil penelitian ini mendukung teori prospek, probabilistic 

mental model, dan fuzzy trace theory dimana hasilnya menunjukkan bahwa framing 
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informasi memberikan pengaruh terhadap pengambilan keputusan individu yang 

menyebabkan terjadi perbedaan keputusan yang diambil oleh individu yang 

bersangkutan. 

 

5.2 Keterbatasan Penelitian  

Berdasarkan pelaksanaan penelitian yang telah dilakukan, penelitian ini 

juga memiliki beberapa keterbatasan penelitian yang dipaparkan sebagai berikut: 

1. Beberapa partisipan yang datang terlambat pada saat pelaksanaan pengisian 

instrumen walaupun peneliti telah memberikan toleransi keterlambatan bagi 

partisipan dan beberapa partisipan tidak sesuai dengan konfirmasi kehadiran 

(tidak datang) dengan walaupun telah mengisi form kesediaan partisipan 

sehingga mengurangi jumlah partisipan yang hadir. 

2. Desain eksperimen campuran (mix design) yang disusun pada akhirnya 

membuat analisa terhadap efek urutan terbagi menjadi dua kondisi dimana efek 

framing dianggap berpengaruh dan dianggap tidak berpengaruh. 

 

5.3 Saran untuk Penelitian Selanjutnya 

Berdasarkan hasil penelitian, simpulan dan keterbatasan dalam 

penelitian ini diharapkan untuk peneliti di masa yang akan datang untuk: 

1. Mencari partisipan pengganti/cadangan sebagai pengganti/cadangan apabila 

partisipan yang tidak hadir/terlambat agar dapat segera digantikan. 

2. Membuat desain eksperimen yang berbeda agar pada saat pengujian yang 

sama, analisa efek urutan dapat lebih fokus dan tepat.
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