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BAB V  

PENUTUP 

5.1 Kesimpulan 

Hasil penelitian ini bertujuan untuk menganalisis break even point dan 

margin of safety serta analisis pendapatan penjualan pada PT. Seacon LNJ 

Terminal periode tahun 2020 hingga tahun 2021. Dalam penelitian ini penulis 

menggunakan data primer dan data sekunder berupa hasil proses wawancara 

peneliti dengan divisi staf Equipment, Finance and Marketing. dan data biaya 

tetap dan biaya variabel serta total penjualan kegiatan stuffing PT. Seacon LNJ 

Terminal tahun 2020 sampai dengan tahun 2021. Penelitian ini diharapkan dapat 

memberikan manfaat kepada PT. Seacon LNJ Terminal untuk membantu 

menentukan minimal tingkat penjualan kegiatan stuffing sehingga perusahaan 

dapat mencetak laba yang diharapkan pada tahun berikutnya. 

Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan yang telah dilakukan maka 

dapat diketahui bahwa tingkat penjualan kegiatan stuffing PT. Seacon LNJ 

Terminal tahun 2020-2021 adalah sebagai berikut: 

1. Analisis Break Even Point 

Kegiatan stuffing perusahaan sudah melewati titik impas pada tahun 2020 

yaitu berada di Rp 732,867,573 atau 204 unit dan pada tahun 2021 yaitu berada di 

Rp. 937,293,552 atau 219 unit. Kinerja tingkat penjualan di tahun 2020 di angka 

sedangkan 1,253,600,000 di tahun 2021 di 1,702,000,000 dengan demikian 

analisis titik impas dapat digunakan untuk merencanakan total penjualan kegiatan 
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stuffing perusahaan dalam kondisi baik yang artinya perusahaan mampu untuk 

sudah melampui titik impas yang mengalami peningkatan setiap tahun. 

2. Analisis Margin of Safety 

Kegiatan stuffing perusahaan sudah melewati batas aman pada tahun 2021 

dengan sebesar 45% atau 767,706,448. Sehingga kinerja tingkat penjualan 

kegiatan stuffing perusahaan dalam kondisi baik yang artinya perusahaan mampu 

untuk melewati batas aman pada tahun 2021. 

3. Analisis Kontribusi Margin 

Kegiatan stuffing yang terjual dapat menghasilkan perubahan 40%, oleh 

karena itu kemampuan untuk menutupi biaya cukup normal. Dengan demikian, 

dalam situasi ini produk perusahaan yang telah dijual mampu memberikan 

kontribusi keuntungan sebanyak Rp 679.122.761 atau 40%. 

4. Analisis Pendapatan Penjualan 

Jika perusahaan ingin memperoleh peningkatan laba dari tahun 2021 yang 

sebesar 1.702.000.000 dan maka perusahaan di tahun 2022 harus menargetkan 

laba sebesar Rp. 1.800.000.000 Dengan demikian, perusahaan harus dapat 

melakukan kegiatan stuffing sebesar Rp. 5,448,407,265 untuk tahun 2022. Hasil 

secara keseluruhan menunjukkan bahwa pada tahun 2021 keadaan perusahaan ada 

dalam keadaan yang baik karena telah berhasil menjual produknya di atas titik 

impas dan jauh dari batas aman sehingga jauh dari kemungkinan terjadinya 

kerugian. 
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5. Perencanaan Laba untuk tahun 2022 

a. Dalam meningkatkan Break Even Point di tahun 2022 adapun 

pendapatan perusahaan akan semakin terus meningkat maka sesuai 

dengan rumusnya yaitu: 

𝐵𝐸𝑃𝑟𝑢𝑝𝑖𝑎ℎ =  
𝑇𝐹𝐶

1 −
𝑣𝑐
𝑝

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (8) 

Maka terdapat beberapa langkah yang dapat dilakukan yaitu, 

perusahaan dapat melakukan efisiensi dan menghemat pengeluaran 

sehingga total biaya tetap akan menurun. Tetapi dengan menurunnya 

total biaya tetap, maka harga kegiatan stuffing harus dinaikkan untuk 

tetap seimbang sehingga tidak mengalami kerugian. Namun, untuk 

menaikkan harga kegiatan stuffing ini tentu tidak bisa dilakukan dengan 

langkah yang kurang tepat dan sembarangan. Karena, perusahaan harus 

memahami dengan cermat dan tepat untuk menganalisis harga stuffing 

dengan perusahaan-perusahaan kompetitor yang bersaing di bisnis yang 

sama. Jika, perusahaan menaikkan harga kegiatan stuffing namun 

perusahaan-perusahaan kompetitor tidak menaikkan maka akan 

berdampak fatal terhadap perusahaan. Dikarenakan, pelanggan akan 

berkemungkinan besar untuk beralih ke perusahaan lain dengan harga 

kegiatan stuffing yang lebih murah.   
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b. Dalam meningkatkan Margin of Safety di tahun 2022 adapun batas 

pengaman perusahaan akan semakin meningkat maka sesuai dengan 

rumusnya yaitu: 

 𝑀𝑜𝑆 =  
𝑇𝑅 − 𝐵𝐸𝑃𝑟𝑢𝑝𝑖𝑎ℎ

𝑇𝑅
 𝑥 100% . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (9)  

Maka perusahaan dapat mengubah dari total penjualan dengan 

menaikkan kuantitas penjualan atau menurunkan harga kegiatan 

stuffing, perusahaan harus mengevaluasi terhadap harga konsumen 

sama harga kompetitor demi tetap menjaga kestabilan harga dan tetap 

membuat konsumen lebih menggunakan jasa dari perusahaan. 

c. Dalam meningkatkan kontribuasi margin sebesar 3 persen adapun 

kontribusi margin diharapkan meningkat menjadi 43 persen di tahun 

2022, maka total penjualan stuffing harus juga diharapkan untuk 

meningkat, karena sesuai dengan rumusnya yaitu: 

𝐶𝑀 = 𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 𝑃𝑒𝑛𝑗𝑢𝑎𝑙𝑎𝑛 − 𝐵𝑖𝑎𝑦𝑎 𝑉𝑎𝑟𝑖𝑎𝑏𝑒𝑙 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (10) 

Adapun total penjualan jika ditingkatkan, maka biaya variabel 

diharapkan untuk menurun dalam menghadapi efisiensi atau 

penghematan perusahaan. 

5.2 Keterbatasan Penelitian 

Berdasarkan pada proses penelitian yang dilakukan oleh peneliti secara 

langsung, terdapat beberapa keterbatasan yang dialami dan kendala sehingga 

dapat lebih diperhatikan bagi peneliti-peneliti yang akan datang untuk lebih 

menyempurnakan penelitiannya karena penelitian ini memiliki kekurangan yang 
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harus diperbaiki dalam penelitian selanjutnya. Beberapa keterbatasan dalam 

penelitian ini, yaitu: 

1. Periode tahun yang singkat hanya 2 tahun yaitu tahun 2020 hingga tahun 

2021, yang memiliki periode waktu yang singkat untuk diteliti 

2. Objek penelitian hanya di fokuskan pada kegiatan stuffing yang mana 

hanya satu dari banyak kegiatan operasional di depo petikemas. 

3. Dalam proses pengambilan data, terdapat informasi yang diberikan oleh 

perusahaan yang merupakan data yang tidak boleh diungkapkan karena 

mengandung data yang sensitif untuk dipublikasi. 

5.3 Saran 

Bagi mahasiswa yang ingin melakukan penelitian dengan topik 

permasalahan yang sama namun akan dilakukan di perusahaan yang berbeda 

maka disarankan untuk menggunakan data primer maupun data sekunder lebih 

dari tiga tahun supaya penilaian kinerja pendapatan penjualan perusahaan akan 

lebih akurat. Mahasiswa juga dapat memberikan perbandingan kinerja pendapatan 

penjualan antar perusahaan yang berada di sektor industri yang sama atau 

mengkaitkannya dengan analisis CVP atau analisis Cost Volume Profit maupun 

analisis DOL atau Degree of Operating Leverage. 
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